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HongkieHongkieHongkieHongkie交交交交谈汉语谈汉语谈汉语谈汉语  

 

虽虽虽虽然来自香港的斯坦利周来自得不然来自香港的斯坦利周来自得不然来自香港的斯坦利周来自得不然来自香港的斯坦利周来自得不远远远远，，，，但是中国仍然是他的一件启但是中国仍然是他的一件启但是中国仍然是他的一件启但是中国仍然是他的一件启发发发发人的事件人的事件人的事件人的事件。。。。    

二年以前他得邀二年以前他得邀二年以前他得邀二年以前他得邀请请请请从中国到从中国到从中国到从中国到CCG(CCG(CCG(CCG(联联联联系中心系中心系中心系中心组组组组))))帮助合并帮助合并帮助合并帮助合并5 5 5 5 家更小的公司家更小的公司家更小的公司家更小的公司。。。。    

他他他他发现发现发现发现在人在人在人在人们们们们之之之之间间间间的的的的1111，，，，001001001001个差个差个差个差别别别别，，，，文化文化文化文化，，，，skillsetsskillsetsskillsetsskillsets，，，，经验经验经验经验，，，，工作空气和生活方式工作空气和生活方式工作空气和生活方式工作空气和生活方式。。。。    

他的任他的任他的任他的任务吗务吗务吗务吗？？？？    建立建立建立建立协调协调协调协调的合作的合作的合作的合作。。。。    他怎他怎他怎他怎样设样设样设样设法做那法做那法做那法做那？？？？ " " " "诚实诚实诚实诚实是是是是这这这这把把把把钥钥钥钥匙匙匙匙""""。  

 

作为真正的' Hongkie 

'(天生的人们和在香港提高)周被在他的将来是玫瑰红色的的知识里养育。 

"在谁写一文章命名'我是Hongkie '的香港有一备受尊崇作家。 他解释香港已经在过去的20 

年有非常好的繁荣，并且机会非常对全部Hongkies有利。 

因此我们可能开始认为我们比大陆汉语好一点。 但是当然，我们不。 

最重要的事情我了解自己 当我来中国时，是我仍然有很多要学习。 

仅仅关于这对你自己诚实。 "  

 

打打打打开开开开  

周毫无疑问西方人能向中国人学习。 "中国人知道中国文化。 

不使用他们的知识将是一个极妙的罪。 你必须战胜的是中国沉默。 

当你要求一个中国人给他的意见时，他将考虑他的答案太多的结果。 他花时间' 开业'。 

它是信任的问题"。  

 

西方的西方的西方的西方的纪纪纪纪律律律律  

以及错误方向吗？ 中国能学习西方吗？ 

斯坦利周在纪律里在中国注意到的最大的文化差别之一。 

"例如，当你去香港的一个公共汽车总站时，你自动排队。 在中国， 

你在汽车站能提出一个大的标志， 

说'请在这里成立一个队伍'，但是他们将保证他们最先上那辆公共汽车。 

外国人对这种行为皱眉头。 必要纪律，与联系的经验西方 

人们，事情是有用的中国人能学习。 "  

 

一直要求一直要求一直要求一直要求  

你怎样成为你的中国同事的一个榜样？ 

根据周更早提及的诚实，和明确度和完整是成功的关键。 "你想要做的是使他们感到那， 

即使你是他们的经理，你也正向他们学习。 显示他们你关心他们的意见。 

做这的一种非常方便的方法是一直问问题。 显而易见在真正的兴趣之外，从未作为一个' 

计谋'。 

询问关于他们的家乡，他们的文化，他们的习惯，教育，愿望，经验，并且询问关于他们的职

业。 

如此做，你将在你的公司探索skillsets，你将开始建立在信任上并且鼓励他们更自由地大声

说。 就在同时"。  

 

混合的生意混合的生意混合的生意混合的生意电动机电动机电动机电动机  

周给谁来中国的每个人的另一信息，将珍爱你自己的价值。 为什么？ 
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"有时进入中国市场的人们倾向于亲自被中国人改变 文化太多。 他们过于适应。 我的建议： 

"只过你活着的方法"。 中国迅速国际化，表明你的西思维方式是受欢迎的。 

中国人渴望向你学习。 

如果你想要使你的生意为一件全部中国的事情，为什么不让中国人亲自照顾它？ 

我们需要一同做这。 由于许多相互作用和综合。 

在一天结束时生意电动机将成为不同的文化的组合。 正好中国人正寻找的。 " 
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通通通通讯中心的组讯中心的组讯中心的组讯中心的组  

在香港建立， 

总部设在的上海并且与在北京，重庆和深圳的办公室，CCG已经成为亚洲和中国的交

互式销售和传播学解决办法的首要的开发者。  

 

CCG 

提供他们客户支持在发展综合策略围绕技术，广告，CRM，飘扬，媒介，营销情报，

和销售的点和忠实系统。  

 

对更多的信息来说，访问：http://www.commcentral.com/cmslive/ccg/home.jsp 


