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中国和中国和中国和中国和XuroXuroXuroXuro的艺术的艺术的艺术的艺术  

 

它是真实的它是真实的它是真实的它是真实的：：：：    

中国有一个大的市场地区中国有一个大的市场地区中国有一个大的市场地区中国有一个大的市场地区，，，，你能做非常适当的生活方式的地方你能做非常适当的生活方式的地方你能做非常适当的生活方式的地方你能做非常适当的生活方式的地方，，，，但是不期望奇迹但是不期望奇迹但是不期望奇迹但是不期望奇迹。。。。    

抢劫抢劫抢劫抢劫GroenewegGroenewegGroenewegGroeneweg相信相信相信相信ththththát t t t 本质的与中国做生意本质的与中国做生意本质的与中国做生意本质的与中国做生意。。。。    

与中国人安妮与中国人安妮与中国人安妮与中国人安妮XuXuXuXu的他的友谊是开始他的实践的经验的的他的友谊是开始他的实践的经验的的他的友谊是开始他的实践的经验的的他的友谊是开始他的实践的经验的；；；；    

出售中国艺术在荷兰市场上出售中国艺术在荷兰市场上出售中国艺术在荷兰市场上出售中国艺术在荷兰市场上，，，，通过他的新近建立的生意通过他的新近建立的生意通过他的新近建立的生意通过他的新近建立的生意，，，，XuroXuroXuroXuro。。。。    

中国艺术的销售仍然需要时间茂盛中国艺术的销售仍然需要时间茂盛中国艺术的销售仍然需要时间茂盛中国艺术的销售仍然需要时间茂盛，，，，一生意开发者另一方面增长迅速当时的需求在一生意开发者另一方面增长迅速当时的需求在一生意开发者另一方面增长迅速当时的需求在一生意开发者另一方面增长迅速当时的需求在Xuro Xuro Xuro Xuro 

服务上服务上服务上服务上。。。。    """"许多企业家只想起中国的潜能许多企业家只想起中国的潜能许多企业家只想起中国的潜能许多企业家只想起中国的潜能，，，，有有有有13131313亿位消费者亿位消费者亿位消费者亿位消费者，，，，    因此太渴望因此太渴望因此太渴望因此太渴望。。。。    

不过不过不过不过，，，，一笔坏交易保持一笔坏交易一笔坏交易保持一笔坏交易一笔坏交易保持一笔坏交易一笔坏交易保持一笔坏交易。。。。    不要太贪婪不要太贪婪不要太贪婪不要太贪婪。。。。    真正的市场潜力然后经常真正的市场潜力然后经常真正的市场潜力然后经常真正的市场潜力然后经常小得多你想小得多你想小得多你想小得多你想""""。。。。  

 

适合十字架海洋Cosco工作集装箱产品，抢劫接触1990中国， 

因为这家公司一直与中国雇员和学员合作数十年。 "在荷兰，有大约8.000中国学生 

并且他们经常为traineeships地看着是定向的中国的公司。 

我与这些学员之一一起成为朋友。 在2004年我在中国去看她，我立刻爱上这个国家。 

力学，建筑用地和空气，我发现它好"。  

 

The faThe faThe faThe façadesadesadesades  

不久抢劫获悉那些中国人花费许多知识的那与做生意并且理解。 一束钱不是成功的保证。 

"几家大的公司已经经历这。 很多跨国公司的故障事实的证据在氖faades在大的城市内后面， 

有相应传统的一种全部不同的文化被隐藏。 一种十分不同于我们的的文化"。  

 

花费钱赚钱花费钱赚钱花费钱赚钱花费钱赚钱  

"公司以来与中国做生意，一或许与现场联系在最重要的投资。 但是，找到一，不容易。 

只有一些中国人，谁，在水平上我们习惯于，亲自采取行动，敢带责任或者讲英语 流利。 

更不用说造成所有这些质量的结合。 虽然合适的人的搜寻能需要很长时间，但是这值努力。 

如果没有它，你关于你的生意有很少的拥有物。 

例如，如果你需要来自中国的装船，检查这种产品和在中国的数量是聪明的。 

如果你只在交付之后做这，如果装船不根据协议，花费许多时间和钱。 

因此在中国的你的兴趣的代表两实际以及在财政上聪明。  

 

一本不同的日历一本不同的日历一本不同的日历一本不同的日历  

当你已经找到一个合适本地雇员时，仍然有很长的路要走。 

"中国人是友好的人们，但是他们必须被小心处理。 

你必须考虑的事情之一，是他们给予地位的重要性。 

那进入小事，在那里即使关于主题我们西方人不注意。 一旦我在办公室有一个中国雇员。 

在年底以前，每个人从公司得到一本日历。 不同在那儿 综艺： 

红，棕色和黑色的，大和小。 这些被随机在那些雇员中分发。 

一个雇员也收到一，他没说一件东西，看它并且把它撕开成为两片。 在那之后，他说： ' 

他们看不起我'，没讲一周。 发生了什么？ 与他的同事相比较，他偶然已经成为更小的"。  

 

好盲目模仿者好盲目模仿者好盲目模仿者好盲目模仿者  

文化差别几次流行。 "除许多确定的质量以外，中国不幸也在出售模仿方面有一个名声。 
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那种副本文化已经使中国公司成为能干的生产者。 来自中国的产品经常质量极好。 

在中国，大众正被生产，比原先的德国东西也许好"。 

抢劫有解释因为中国的产品为什么具有这样的高级品质。 

"它是一个分级的社会，模仿主人是最后的挑战。 他们想要同样有能力或者更好。 

那也是为什么几乎没有的原因 在在中国再生产品之后的任何禁忌"。  

 

下一代下一代下一代下一代  

不直接判断剽窃或许对许多人来说非常难。 

在更稍微负担的地区上关于习惯达到另一只手是容易得多的。 

"用一个中国网络例如，为提供的一种服务感谢彼此是不平常的。 

一旦我感谢某人，因为人已经下功夫帮助我做某些事情。 他说： 

你不必感谢我，下次你将是帮助我的那个。 帮助正常。 正如平静处理彼此一样。 不要推。 

因为如果你做，中国人将抵抗。 此外回避关于难的题目的讨论 - 象台湾和法轮功一样 - 

由于贸易关系。 除那外，与非常好的朋友讨论这样的题目不是问题"。  

 

"更远的中国人不能非常好地处理批评。 新代渴望做一项职业并且挣许多钱，没有问题。 

你一有一个好中国你的公司候选人，珍爱 他或者她。 

因为年轻的汉语用工作换更多的钱，权力和地位，就和我们一样容易。 

并且你也不能因那而责备他们"。 
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Xuro以可承受的价格介绍年轻的中国艺术家的原作。 

在现代中国艺术的中国和荷兰爱好者之间的合作，Xuro 

带来去荷兰的年轻的中国艺术家的工作。  

 

对更多的信息来说，去：http://www.xuro.nl/web-content/main/home_eng.html 


